LA TRADUCCION
DEL VALOR

“Presentaciones de proyectos de
base cientifica y tecnologica”

Héctor Sepulveda V.
Director de Sepulveda & Partners
Creador y Head Coach del Power Pitch Method

hector@sepulveda-partners.com

, @hectorsepul

power Pitch sepulveda
PItCMhd Bl]il(:lera @ Eartners



;Qué es el VALOR?



PRECIO = DINERO

VALOR = BENEFICIO



VALOR

Comparacion

entre el Antes y el Despues
entre el problemay la solucion

El destinatario de ese VALOR es quien
valida el beneficio que Yo creo darle



Creador
de VALOR

Empresa
Universidad
Investigadores

Receptor
de VALOR

Clientes
Gobierno
Sociedad



Los Creadores de VALOR
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Entre nosotros
tenemos distintas

interpretaciones del
VALOR que creamos




Los Receptores de VALOR
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EL VALOR




La forma en que
acerco mis propuestas

de VALOR es
NARRANDOLA




Es un TRATAMIENTO DE
LAS CELULAS TUMORALES
CON OLIGOS DIRIGIDOS A
LOS AShncmtRNAs...!!!



VALOR

FRUSTRACION

NARRATIVA

1



LA SOLUCION




EL VALOR ES INVISIBLE
HASTA QUE SE LO NARRO

A OTROS DE LA FORMA EN QUE
NECESITAN ESCUCHARLO




SIN TRADUCCION
HAY DESENCUENTRO

Y FRUSTRACION




VALOR

Construyo mi futuro profesional, empresarial y
organizacional a través de las Narrativas que
USo para co-crear con otros




La eficiencia en presentaciones y ofertas de Valor
no debe depender de la habilidad personal

o la experiencia de los anos,
se puede lograr con un metodologia.




;COmo se traduce
el VALOR?




3 CONTENIDOS COMPLEMENTARIOS

Negocio o
proyecto

Performance




HECTOR SEPULVEDA VELASQUEZ

power

El arte de construir un Pitch para encantar
a tus clientes y generar nuevos negocios

©
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wayra. Universitat de Giroma

www.powerpitchmethod.com



GUION Paso 1
ESTANDARES



Deseable |} Irrefutable

Salto de Valor Pruebas

Evaluacion

Replicable § Confiable

Narrativa Simple Performance




GUION Paso 2.
ANALISIS PRE-GUION



Metas del
Pitch

Lugar
o Situacion




GUION Paso 3.
GUION POR ESCENAS
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L_El Analgésico )

Escena 1 . Escena 3
El Dolor ¢Como se intenta l La Solucién
solucionar hoy?
-Qué logro para mis

-Quién es ~
-Prejuicios clientes
-Metas que debe . ‘ -¢Cémo es ese dolor? -Analgésicos internos .
cur%pnr - . g, ; -Comparacion de
zZ o : -¢Quienes lo pasan -Analgésicos externos cifras (antes/después)
Estilo de trabajo ‘e, —- \ ‘
‘O ‘ -Cémo funciona
—_ -Poner cifras i
———_—— -
D | — —_— Compflir@c!on con
o - A
Ll A\
F———ﬁ
(e -Metas
emocionales Escena 6 z
ol El Cierre GUION ——
—Mgta_s La Ambicién
cuantitativas )
Q Cierre doble
0p] alternativa Escena 5 Qué oportunidades se
— Lugary (cumplir metas) Como se ejecuta abren a futuro
\< situacion
zZ Lo facil que sera Posibilidades
< -Lugar de la trabajar con nosotros:
reunion o —
-§|tua0|on hitos, duracion, - -
-¢Cémo puedo soporte, garantias
influir?
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Estandares del Pitch .
Irrefutable Replicable Deseable Confiable Promedio




PERFORMANCE
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TRABAJANDO CON
UNIVERSIDADES
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BABYBE

Be with your baby



COMISION NACIONAL DE INVESTIGACION
CIENTIFICAY TECNOLOGICA

Proyecto “"VIU150000”

Presentacion Plan de Negocios y Plan de Trabajo

<Incorpore el titulo aqui-

5to Concurso de Proyectos Valorizacion de la
Investigacion en la Universidad VIU FONDEF

Empresa / unidad que realizo el Plan de Negocios: NOMBRE..




“PREPARACION DE PITCH CON HECTOR SEPULVEDA FUE
CLAVE EN EL EXITO DE NUESTRA POSTULACION FONDEF VIU”

Me ayudo a generar conviccion en el proyecto, transmiti
seguridad y credibilidad, siendo clave el haber escrito todo el
dialogo, me sabia el proyecto y las posibles preguntas que VIU
me iba a realizar y tenia un respaldo con numeros actualizado
de todo lo que decia.

Tarek Ceriani. CRATUS. Productos tecnolégicos para el
deporte
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10 Agosto 2015: GamelLab/Munani/Abeja Reina

Esta semana en PITCh, conoceremos GamelLab, un emprendimiento de un profesor brasilero que quiere
cambiar la manera en que se hacen las clases en...
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Herramienta en linea para
construir tus narrativas comerciales

Debemos llamar rapidamer*

hablando del dolor Fu nCiones:
AR - Elige tu plantilla
Ejemplos - Construye con ayuda (texto, slide, voz)

- Pide Feedback

Contraejemplos

Funcidon Organizaciones:
- Sube tu Plantilla
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